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Издательство Эко-Вектор
● участник ТОР100* наиболее активных научных издателей в мире 
● 45+ научных журналов и сетевых изданий
● 120+ журналов на платформе EVESYST

○ 26+ журналов в Scopus
○ 6+ журналов в WoS
○ 52+ журналов RSCI
○ 110+ журналов в РИНЦ 
○ 74+ журналов в ВАК
○ 1 журнал в PubMed Central
○ 2 журнала в PubMed 
○ 1 журнал в PsycInfo

● переводческое бюро научных произведений 

*согласно данным www.app.scilit.net

http://www.app.scilit.net/


Новые условия работы с 2022 года

Новые сложности
● недоступность публикаций в зарубежных журналах для авторов
● недоступность публикаций в зарубежных журналах для читателей
● блокировка платежей от авторов/читателей из других стран за публикации (доступ)
● блокировка платежей от авторов/читателей из других стран за издательские сервисы
● нестабильная ситуация с DOI и другими зарубежными сервисами

Новые предложения
Запросы на доступ к закрытым на подписку публикациям по направлениям («коллекции»):
● медицинская
● аграрно-производственная
● техническая
● социо-гуманитарная



Основные мероприятия

• Перевод журналов из открытого доступа в 
подписной (гибридный) формат. Исключение –
новые и возобновившие  издание  журналы.

• Введение платы за рассмотрение рукописей 
или за публикацию  в журналах , 
индексируемых в Scopus, WoS, RSCI.

• Введение платы за перевод и редактирование 
статьи на английский и китайские языки.

• Введение платы за открытый доступ.



Основные мероприятия

• Формирование комплексного предложения 
для научных организаций по повышению 
публикационной активности  и видимости :
➢Подписка на коллекцию (1,2 млн. рублей)

➢ваучеры на подачу статей ( 15 000 р. за статью)

➢ваучеры на перевод  на иностранные языки (60 
000 р. За статью)

Стоимость предложения варьируется от 2,5 млн. до 
4,7 млн на организацию. 



Основные бизнес-модели 
распространения научных журналов  в 

электронной форме
Формат открытого доступа (ОА)

(оплата автором)

Подписной формат
(оплата читателем) 

Гибридный формат



Дополнительные источники дохода 
издателя научного журнала в России

● Реклама 
● Субсидии и дотации
● Издательские услуги для авторов
● Продажа печатных версий
● Производство репринтов



Количество журналов ОА

● По данным Scopus

○ ОА Всего Доля

○ 5941 27927 21,3%

● По данным РИНЦ

○ ОА Всего Доля

○ 3054 4535 67%



Количество статей ОА

По данным Scopus за 2022 год

ОА Всего Доля 
Весь мир

1 579 334 3 117 208 50,7%

Россия
84 463 278 392 47,3%



Оплата открытого доступа 

Название  журнала CiteScore

Плата за  

публикацию 

1 статьи, $

модель 

распостранения

NeuroImage 11,2 3450 OA

NeuroImage Reports - 900 OA

The Lancet Neurology 62 6300 OA

Nature Neuroscience 43 11690

Подписной с 

возможностью 

Gold OA

https://nauka3d.ru/bolee-40-redaktorov-vedushhego-angloyazychnogo-zhurnala-po-nevrologii-
uvolilis-v-znak-protesta

https://nauka3d.ru/bolee-40-redaktorov-vedushhego-angloyazychnogo-zhurnala-po-nevrologii-uvolilis-v-znak-protesta
https://nauka3d.ru/bolee-40-redaktorov-vedushhego-angloyazychnogo-zhurnala-po-nevrologii-uvolilis-v-znak-protesta


Финансовая модель издательства EMBO

EMBO Press публикует два журнала 
открытого доступа (OA), EMBO
Mолекулярная медицина (EMM-18,2) 
и Mолекулярная системная биология 
(MSB-17,6), и два гибридных журнала 
(журналы по подписке с 
возможностью открытого доступа)
The EMBO Journal- 20,5 , EMBO 
Reports – 11,6

APC ОА – 3 300 евро
APC Hybrid – 4 700 евро

https://www.embo.org/features/financial-transparency-at-
embo-press

https://www.embo.org/features/financial-transparency-at-embo-press
https://www.embo.org/features/financial-transparency-at-embo-press


«Новая» политика Китая по публикациям

Рекомендация публиковать в:

▪ Китайских  научных журналах
▪ Лучших международных журналах, получивших всеобщее 

признание в области исследований 
● Стоимость АPC - не более 3000 USD.

https://scholarlykitchen.sspnet.org/2020/02/27/new-chinese-
policy-could-reshape-global-stm-publishing

https://scholarlykitchen.sspnet.org/2020/02/27/new-chinese-policy-could-reshape-global-stm-publishing
https://scholarlykitchen.sspnet.org/2020/02/27/new-chinese-policy-could-reshape-global-stm-publishing


Перспективы подписки в Китае
(СNKI, СNPIEC)

• Два крупнейших полнотекстовых агрегатора обслуживающих 
более 10 000 научных организаций в Китае по подписке .

• Порог входа для иностранного издателя не менее 200  
подписных журналов 
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СNKI
(China National Knowledge Infrastructure)

• 8500 научных китайских журналов 

• 251 китайских журналов на английском языке

• 167 китайских журналов   с переводом статей на английском 
языке (менее 5% контента  доступно без знания китайского 
языка)



Перспективы российских публикаций при их 
переводе на другие языки

• Китай - 12

• Индия – 7

• Великобритания – 7 

• Россия - 6

• Египет – 4

• Австралия – 4

• США – 3

• И т.д.

https://doi.org/10.17816/DD46826

Пример: «MosMedData: датасет 1110 компьютерных томографий…» по странам авторов

https://doi.org/10.17816/DD46826


Привлечение в коллекцию подписных 
журналов новых издательств

• Русский Врач – 6 журналов

• Бионика Медиа – 5 журналов



Возможности при дополнительном 
финансировании

1. Внедрение современной редакционно-издательской системы, 
редакционных сервисов ( антиплагиат, репозиторий и т.д.)

2. Полнотекстовые переводы статей с редактированием 
носителем языка на английский и другие языки.

3. Продвижение журнала: конференции, социальные сети, 
научные общества, видео материалы и пр.

4. Обучение сотрудников редакции, внедрение современных 
практик



Возможности при дополнительном 
финансировании

5. Заказ написания обзорных статей у «звёзд» (гонорар)
6. Покупка прав на перевод и распространение значимых работ из 

международных материалов.
7. Материальная мотивация членов редколлегий.



Выводы

1. Бизнес-модель издания российских научных журналов только в 
формате Gold OA при реальном АРС с финансовой точки зрения 
является недостижимой.

2. Подписной формат позволяет снизить АРС.
3. Попытка «Эко-Вектора» поработать в гибридном формате с 

коллекцией журналов по медицине оказалось удачной.
4. Для продаж контента (подписки) за рубеж требуются 

инвестиции в переводы на иностранные языки.



Выводы

5. Для продаж контента (подписки) за рубеж требуются инвестиции 
в переводы на иностранные языки.



Спасибо за внимание.

Президент группы компаний «Эко-Вектор»
Родин Игорь Геннадьевич

irodin@eco-vector.com


